Podle ceho se zakaznici rozhoduji?

Zajimalo by vas, ktery faktor ma nejvétsi vliv pfi nakupu? Neni to nizsi
cena, ani hez¢i balicek...

Soucasny ¢lovek je komplikovany tvor. AvSak pfi nakupu uplatiiuje jednoduchy vzorec. Pro lepsi vysvétleni
pouziji maly priklad z praxe.

Ve stejny Cas vznikly dvé firmy, které nabizely pfipojeni k bezdratovému internetu. Prvni firma pravidelné
investovala malou ¢astku do reklamy. Ta druha se zaméfila na Spi¢kovou technologii.
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Ktera firma byla podle vas nakonec uspésné;jsi?

Mnozi z vas nejspiSe uhadli spravné. Ta prvni. Diky malé, ale pravidelné reklamé se dostala do podvédomi
lidi.

Pokud je produkt za podobnou cenu i kvalitu, tak rozhodne to, ktera firma je nejznaméjsi.

Z vlastni zkusenosti vim, Ze i negativni informace o firmé mQzZe prinést uZitek. Postupem casu ¢lovék
negativni informaci zapomene, ale nazev firmy zlstane v paméti.

Proto pokud chcete uspésné prodavat, tak se dostante do podvédomi lidi.
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